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АКТИВІЗАЦІЯ ПРОДАЖІВ ЗА АСОРТИМЕНТОМ ТОВАРІВ

Важливим моментом для торговельного підприємства є залучення споживачів шляхом активізації продажів.

Одним з інструментів такої активізації є надання інформації щодо наявного асортименту, де першочерговим є врахування психології її сприйняття [1].
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